Ricardo Horvath
Vice President >América Latina

BGS Smartcard Systems

CARDS2004,
Sao Paulo, 07.04 2004




EEINCENEMPIESEe=—B(ES
BGS >>> Pioneira em smart card,

desenvolvendo solugdes de smart
card desde 1991.

Sede>>> Viena/Austria.

Escritérios >> >>> Brasil, India,
Russia, Ucrania

Distribuidores>>> Azerbaijéo, Bosnia-
Herzegovina, Egito, Jordania,
Macedonia, Paraguai, Oma, Filipinas,
Romenia, Mexico, Uzhekistao.
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7 Ainda hoje, dinheiro é o Unico/principal instrumento aceito
em mercados de varejo de massa em todo o mundo.

7 Ha muitas razdes para substituir o dinheiro por smart
cards:
» Dinheiro é caro: distribui¢cao
» Dinheiro no bolso nao recebe juros
 Dinheiro é fisico e portanto de movimentagao lenta
/Dinheiro é incontrolavel &x utiliza¢éo de empréstimos

7 Substituicao de Dinheiro cria um potencial de poupancga e
abre novas oportunidades de negécios

e o e




Empréstimo EEF.

lﬁ’m

Compras

Aluguéis

=ET

i %/ Conta-
Salario Fidelidade W

Micro-
Débito

Depésitos

X
*" " Compras

Créditof; Poupang S
Rural |1y
' Ly g

=ET




\Visao Geral

S PeriifdaERpresa

Easerstudies “\Vercado




) ] A Pl e ~ ~ N ¥
BUSINESS (CASErDala=aiCo

7} Sahara India estabeleceu uma atividade financeira nao
bancéria coletando poupancgas de clientes em areas
urbanas/rurais

7 Disp6e de uma rede nacional de 1500 agencias bem
estabelecida conectada via Satelite

7 Possuem 150k agentes coletando poupancas diarias de
clientes e depositando-as nas filiais do Sahara

7 Desafio> Substituir papel, sujeito a fraude, inseguro,
incontrolavel, tempo e relativamente caro (ineficaz)

7 Objetivo > Aumentar o uso da infra-estrutura com novos
servigos para clientes novos e existentes

7 Solucao > Necessidade de canais de distribuicéo de
baixo custo para viablizar o negécio neste ambiente
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Z NABARD India é uma associagao entre Bancos Agricolas e
Cooperativas Rurais focada no financiamento ao setor
agricola através de filiais distribuidas por todo o pais

7 Desafio>
» Altos custos administrativos para conceder micro-crédito

~ Re-pagamento de empréstimos sem controle ap6s
colheita

72 Objetivo>
» Melhor Gerenciamento de Empréstimos e Controle

7 Solucéao>
» Concentrar as compras em um supermercado central
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Micro-Crédito Rural

Infra-estrutura via Internet
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Z Norilsk Industrial Area, € um grupo de empresas e a
principal atividade economica e empregadora da regiao
com 250k habitantes na Sibéria.

7 Desafio> Realizar Pagamentos Corporativos — de forma
Non-Cash
7 Objetivo>
v Evitar fraudes e prejuizos

7 Solucao> Estabelecer um ambiente de pagamento
fechado

v Pagamento de Salario (Parcial ou Total)

v Campanha educativa para migracao de Dinheiro
para e-pagamentos
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Cidade de Norilsk & 3 Ano 1 —42.000 cartdes
satellites 20 transacdes ao mes/cartédo
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Cidade de Norilsk & 3 Ano 5 —120.000 cartdes
satellites 250.000 hab
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