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Perfil da Empresa>>>BGSPerfil da Empresa>>>BGS
BGS BGS >>>>>> PioneiraPioneira em smart card, em smart card, 
desenvolvendodesenvolvendo soluçõessoluções de smart de smart 
card card desdedesde 1991.1991.

SedeSede>>>>>> VienaViena/Austria. /Austria. 

EscritEscritóóriosrios >> >>>>> >>> BrasilBrasil, India, , India, 
Russia, Russia, UcraniaUcrania

DistribuidoresDistribuidores>>>>>> AzerbaijAzerbaijããoo, Bosnia, Bosnia--
Herzegovina, Herzegovina, EgitoEgito, , JordaniaJordania, , 
Macedonia, Macedonia, ParaguaiParaguai, , OmOmãã, Filipinas, , Filipinas, 
RomeniaRomenia, Mexico, , Mexico, UzbekistUzbekistããoo..

>>>Substituição do Dinheiro>>>Substituição do Dinheiro
Ø Ainda hoje, dinheiro é o único/principal instrumento aceito

em mercados de varejo de massa em todo o mundo.

Ø Há muitas razões para substituir o dinheiro por smart 
cards:

v Dinheiro é caro: distribuição
v Dinheiro no bolso não recebe juros
v Dinheiro é  fisíco e portanto de movimentação lenta
vDinheiro é incontrolável à utilização de empréstimos

Ø Substituição de Dinheiro cria um potencial de poupança e 
abre novas oportunidades de negócios

ØØ AindaAinda hojehoje, , dinheirodinheiro é o é o únicoúnico/principal/principal instrumentoinstrumento aceitoaceito
em em mercadosmercados de de varejovarejo de de massamassa emem todotodo o o mundomundo..

ØØ HHá muitas razões para substituir o dinheiro por smart á muitas razões para substituir o dinheiro por smart 
cardscards::

vv DinheiroDinheiro é caro: é caro: distribuiçãodistribuição
vv DinheiroDinheiro no no bolsobolso nãonão receberecebe jurosjuros
vv DinheiroDinheiro é  fisíco e portanto de movimentação lentaé  fisíco e portanto de movimentação lenta
vvDinheiroDinheiro é incontrolável é incontrolável àà utilizautilizaçãçãoo de de empremprééstimosstimos

ØØ SubstituiçãoSubstituição de de DinheiroDinheiro criacria um um potencialpotencial de de poupançapoupança e e 
abreabre novas novas oportunidadesoportunidades de de negóciosnegócios
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Pagamento

Pagamentos >>>meio convencionalPagamentos >>>meio convencional
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Pagamentos>>>Private LabelPagamentos>>>Private Label
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20 20 –– 99 $ 99 $ 

100$+100$+

Mercado AMercado A/B/B
100% online100% online

NecessitamNecessitam de uma de uma soluçãosolução
de de cartãocartão offlineoffline

<10%<10%

5 5 -- 20$20$--

<25%<25%
Mercado CMercado C
On/offOn/off--lineline

65%65%

Mercado D/E Mercado D/E 
((MassaMassa))

offoff--lineline

SegmentoSegmentoVolumeVolumePagamentosPagamentos

Case studies >>>MercadoCase studies >>>Mercado
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Business Case >>>para-bancoBusiness Case >>>para-banco
ØØSahara India Sahara India estabeleceuestabeleceu uma atividade uma atividade financeirafinanceira nnão ão 

bancária bancária coletandocoletando poupanças de clientes em áreas poupanças de clientes em áreas 
urbanas/rurais urbanas/rurais 
ØØDispõe de uma rede nacional de 1500 Dispõe de uma rede nacional de 1500 agenciasagencias bem bem 

estabelecida conectada via Sateliteestabelecida conectada via Satelite
ØØPossuem 150k agentes coletando poupanças diárias de Possuem 150k agentes coletando poupanças diárias de 

clientes e depositandoclientes e depositando--as nas filiais do Saharaas nas filiais do Sahara
ØØDesafio>Desafio> Substituir papel, sujeito a fraude, inseguro, Substituir papel, sujeito a fraude, inseguro, 

incontrolável, tempo e relativamente caro (ineficaz)  incontrolável, tempo e relativamente caro (ineficaz)  
ØØObjetivo >Objetivo > Aumentar o uso da infraAumentar o uso da infra--estrutura com novos estrutura com novos 

serviços para clientes novos e existentesserviços para clientes novos e existentes
ØØSoluçãoSolução >> Necessidade de canais de distribuição de Necessidade de canais de distribuição de 

baixo custo para viablizar o negócio neste ambientebaixo custo para viablizar o negócio neste ambiente

Case >>>soluçãoCase >>>solução

Coleta de Fundos
Off-line

Coleta de Fundos
Off-line

Clientes

Clientes

Clientes

Coletor

Coletor

Coletor

Fase 1 – Micro-Poupança
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Case >>>soluçãoCase >>>solução

Compras Off-line

Saques On-Line

Clientes

Compras

Compras

Fase 2 – Uso Fundos
Saque

Clientes

Clientes

Fase 3 – Uso Fundos
Compras

Business Case >>>micro-créditoBusiness Case >>>micro-crédito

ØØNABARD India é NABARD India é umauma associaçãoassociação entreentre BancosBancos AgricolasAgricolas e e 
CooperativasCooperativas RuraisRurais focadafocada no no financiamentofinanciamento aoao setorsetor
agrícolaagrícola atravésatravés de de filiaisfiliais distribuídasdistribuídas porpor todotodo o o paíspaís
ØØDesafioDesafio>>
vv Altos Altos custoscustos administrativosadministrativos parapara conceder microconceder micro--créditocrédito
vv ReRe--pagamentopagamento de de empréstimosempréstimos semsem controlecontrole apósapós
colheitacolheita

ØØObjetivoObjetivo>>
vv Melhor Gerenciamento de Empréstimos e ControleMelhor Gerenciamento de Empréstimos e Controle

ØØSoluçãoSolução>>
vv Concentrar as compras em um supermercado centralConcentrar as compras em um supermercado central
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Case >>>soluçãoCase >>>solução
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Business Case >>>Ambiente FechadoBusiness Case >>>Ambiente Fechado
ØØNorilskNorilsk Industrial Area, é um Industrial Area, é um grupogrupo de de empresasempresas e a e a 

principal principal atividadeatividade economicaeconomica e e empregadoraempregadora dada regiregião ão 
com 250k habitantes na Sibéria.com 250k habitantes na Sibéria.
ØØDesafioDesafio> > Realizar Pagamentos Corporativos Realizar Pagamentos Corporativos –– de forma de forma 

NonNon--CashCash
ØØ ObjetivoObjetivo>>

vv Evitar fraudes e prejuízosEvitar fraudes e prejuízos
ØØ SoluçãoSolução> > Estabelecer um ambiente de pagamento Estabelecer um ambiente de pagamento 

fechadofechado
vv Pagamento de Salario (Parcial ou Total)Pagamento de Salario (Parcial ou Total)
vv Campanha educativa para migração de Dinheiro Campanha educativa para migração de Dinheiro 
para epara e--pagamentospagamentos
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Case  >>>soluçãoCase  >>>solução
Cidade de Norilsk & 3 
satellites

Ano 1 – 42.000 cartões
20 transações ao mes/cartão

Lojas
Lojas

Lojas

Lojas

ATM

e-pagamento
Salários

Case  >>>soluçãoCase  >>>solução
Cidade de Norilsk & 3 
satellites 

Ano 5 – 120.000 cartões
250.000 hab

Lojas
Lojas
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Salários
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100$+100$+
OnlineOnline

On/offOn/off--lineline

OffOff--lineline

SegmentoSegmentoVolumeVolumePagamentosPagamentos

Case studies >>>Private LabelCase studies >>>Private Label

ValoresValores AltosAltos

20 20 –– 99 $99 $ValoresValores MediosMedios

5 5 -- 20$20$--ValoresValores BaixosBaixos
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